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Linx cria nova diretoria para
preparar abertura de capital

Operagdo pode ser
antecipada;empresa,
maior software house
focadanovarejoda
Américalatina, projeta
faturar mais de R$ 200
milhdes nesteano

SAD PAULD
Pouco conhecida pelo consumi-
dorfinal, masmuito pelasempre-
sas do comércio varejista, assim
pode ser definido o brasileiro
Snupo_Linx,  fomecedor  de
softwares degestao e logistica pa-
ra grandes redes de varejo, que
acaba de criar uma diretoria de
olho na abertura de seu capital
(IPO, na sigla em inglés), além da
meta de realizar uma oferta pu-
blica inicial de agbes (OPA), para
levantar cerca de R$ 400 milhoes.
Etalveza operaciosejaantecipa-
da. Fundadaem 1985, aorganiza-
can teve em 2010 faturamento de
R$ 141 milhdes (0 que represen-
touumcrescimento de 77%sobre
2009) e planeja em 2011 crescer
mais de50%, Otimisia, aempresa
acreditaquesejapossivelesteano
ultrapassar R$ 200 milhdes de fa-
turamento. Mas o "pulo-do-gato”
da Linx estd programado mesmo
para 2014, quando planejao [PO.
Aaberturade capital queaLinx
fard atende sua necessidade de
continuar crescendo. Para prepa-
rd-la, o Grupo mecentemenie
criou uma i:ﬁretmfla financeira,

IPO na Bovespa €, se as atuais

condigdes de mercado favordveis
se mantiverem, pode acontecer
até antes de 2014", diz Alberto
Menache, presidente do Grupo.A
organizaciio jé se beneficiou de
capitalizagfio em fevereiro passa-
du.qumdouﬂﬂﬂﬂ?arlduﬁm
co Nacional de Desen-
volvimenio Econdmico
eSoctal, 0 BNDES) com-
prouuma fatiade21,7%
do negdcio. Apos a tran-
sagfo, 0 banco passoua
deter wma parcela mi-
noritdria dacompanhia
& 08 outros 78,3% estio
nasméos dossocios.
JAmalmente a Linx
contacom mais de 5 mil
clientes no Brasil, Amé-
rica Latina e Europa,
com destaque para He-
ring, Pernambucanas,
Walmart,  Magazine
Luiza e Lojas America-
nas, Menache detalhao
que vende a estes gigantes: "Os
dois principais soffianes gue co-
mercializamos sfo o ERP [Enter-
prise Resource Planning] e o POS
[Point of Sale]. O primeiro é um
sistema integrado de gestao em-
presarial que automatizatodosos
processos de negdcios das vare-
jistas, € o segundo € um sistema
de automagiio do ponito de ven-
da. Também possufmos softwa-

Pama atender de forma integral as
diferentes necessidades de logfs-

tica e TT que os grandes varejistas
tém, a Linx divide-se em 5 unida-

«FAREMOS UMA
IPO DE R$ 400
MILHOES EM 2014,
E SE AS BOAS
CONDICDES SE
MANTIVEREM
PODEMOS ATE
ANTECIPA-LA»

des de negécio: Linx Sistemas,
Linx Telecom, Lix Fast Fashion,
Linx Logfstica e a mais recente-
mente criada, a Lirk Prevencao
de Perdas. Menache estd otimista
COIn a8 perspectivas para suaati-
vidade. “Estimamos um cresci-
menio superior a 30%
nomercado de softuares
para. varejo nos proxi-
mos 5 anos. Mas acredi-
to também que conti-
nuard avangando a con-
solidaco detodo o setor
de softuvires empresa-
riais brasileiro neste pe-
rodo, poisestaindistria
exige escala para que se
possa fazer frente & con-
corréncia e as exigéncias
préprias da drea’, pon-
tua Menache. A propria
Linx, nos ilimos tés
anos, adquiriu seis
softwares houses foca-
dos no varejo. Hoje, a

Liny é a 4* colocada enire as 50

maiores companhias nacionais
desaftwares,

no comércio varejista nacional

cresceram 10,9% em 2010 — a

maior expansio deste ndice des-

de2001, quando se iniciou a série
T, i ME i i

Demandas /
mista, niio deixade apontar algu-
mas preocupacies suas comain-
diistrianacionalde Tecnologiada
Informaggo (T1): "0 setor tem vi-
rias necessidades. Sofremos com
aescassezde mao deobraqualifi-
cada e com os altos imposics co-
brados, especialmentesobreafo-
lha de pagamento”, E faz uma su-
gestio acercadeste iltimo ponto:
“Seriamuito importante asubsii-
wigio do dnus dos impostos so-
bre folha de pagamento por al-
gumimposto sobre o faturamen-
1o, inclusive para nos defender-
mos daconcorrénciadesleal nes-
tecampo, aqualmuitas vezes nio
registraseusfunciondrios”.
Apesar disso, o presidente do
Grupovéeom bonsolhosofuturo
paraaempresa,ediumconselho
a0 setor produtivo do Pais: “Acre-
ditamos muite no  momento
atual da economia e gueremos
quea Brasil cresca com diminui--
¢io das desigualdades e justica
social. Temos.de ter foco na pro-
dutividade, O investimento in-
tensivo em T1 € a principal arma
das empresas em um mundo ca-
davezmaisglobalizado”.
. ALEX RICCIARDI
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